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Die „Mehrwert“-Versicherung 
Ja, bitte! 

Praxis-Vorteile für Ihren Versicherten! 

• Unterstützung im Schadenfall - Soforthilfe am Unfallort

• 7 Tage die Woche, die aus dem In- und Ausland rund um die Uhr erreichbar ist.

• Kompetente Experten stehen zur Seite, wenn es um Schadenservice geht

• Übernahme der Service- und Koordinationsaufgaben rund um den Schaden

• Vorverauslagung aller Schadenkosten (z.B. Reparatur- Mietwagen-, Abschlepp-, Gutachterkosten)

• Effizientes Management bei Prüfung von Gutachten, Kostenvoranschlägen und

Reparaturrechnungen

• Geltendmachung und Abwicklung der fahrzeugbezogenen Ansprüche bei Fremdverschulden

durch Vertragsanwälte

• Reduzierung des Abwicklungsaufwandes

Vertragliche Vorteile für Ihren Versicherten! 

1. Keine Einschränkung im Fahrzeugnutzerkreis

2. Geringe Selbstbeteiligung im Schadenfall

(500/150 Euro)

3. GAP ist grundsätzlich inkludiert

4. Begleitetes Fahren für jüngste Fahrer inkludiert

5. Fahrer < 23 Jahre mitversichert

6. Grobe Fahrlässigkeit inkludiert

7. Fahrerschutz inkludiert

8. Freie Werkstattwahl

9. Individueller Schadenfreiheitsrabatt

(SFR) nicht erforderlich

10. Keine Einschränkung der Fahrleistung

11. Keine weichen Tarifmerkmale

12. Beiträge über Großkundenkondtionen

U.v.a.m.

Vorteile für Sie und Ihr Autohaus 

• Keine zusätzliche Unterschrift des Kunden bei Vertragsabschluss.

• Keine ergänzenden Unterlagen erforderlich - keine Abfrage des SFR.

• Dienstleistungsquote für Ihr Autohaus steigt.

• 1-Klick-weit entfernte attraktive Prämien im Bubble Club (hohe Bepunktung) für Sie.

• SIE entscheiden, ob ein Unfallschaden in Ihrem Haus repariert wird.

• Vorkaufsrecht beiTotalschaden – Kauf zum Restwert im Gutachten.

Sie und Ihr Leasingkunde haben nur EINEN Adressaten, 

daraus ergeben sich kürzeste Abstimmungswege! 


